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Manažment krátkodobých obchodných pohľadávok vo firmách je závislý od  poznania hypotetických determinantov rozhodovania o zmene štruktúry zdrojového krytia  jej budúcich finančných potrieb. Rozhodovanie závisí od voľby medzi jednotlivými teóriami. Jednou z nich je napríklad kompromisná teória kapitálovej štruktúry, ktorá je založená na pomere dlhu k vlastnému imaniu spoločnosti. Jednotlivé subjekty si však môžu zvoliť aj odlišnú stratégiu. Takúto predstavuje aj teória hierarchického usporiadania finančných možností. Podľa nej sa firma snaží obstarať finančné zdroje prioritne interným spôsobom, najmä reinvestovaním zisku, na druhom mieste v v hierarchii rozhodovania môže byť zmena štruktúry existujúcich aktív( napr. výmenou krátkodobých obchodných pohľadávok za hotovostné prostriedky formou faktoringu). Ako posledné z vhodných riešení firmy v zásade využívajú čerpanie úveru, u väčších spoločností prichádzajú do úvahy aj emisie dlhových cenných papierov. Obstaranie kapitálových zdrojov formou emisie nových akcií( zvýšenie základného imania u akciových spoločností) je iba krajnou  alternatívou, hoci takéto zdroje zlepšujú spoločnostiam ich ukazovatele v rámci finančnej analýzy. Pri rozhodovaní medzi faktoringom a úverom väčšina firiem podľa nášho názoru väčšina spoločností preferuje faktoring, pretože tento im nezvyšuje objem externých zdrojov na strane pasív účtovnej súvahy.

Nástupom nových informačných technológií v oblasti finančných služieb banky postupne vyvíjajú a a uvádzajú do praxe nové formy krátkodobých nástrojov financovania korporátnych klientov. Firmy tieto zdroje používajú predovšetkým na financovanie obežných aktív. Okrem prevádzkových úverov majú firmy možnosť získať finančné prostriedky vo forme tuzemského a exportného faktoringu. Faktoring poskytujú predovšetkým dcérske spoločnosti bánk tým klientom, ktorí z dôvodu vysokého pomeru cudzích zdrojov k vlastnému imaniu úverovanej firmy, nemôžu získať prevádzkový úver, prípadne nedisponujú majetkom vhodným ako úverové zabezpečenie. Najčastejšie využívanou formou faktoringu je bezregresná forma  kombinovaná s úverovým poistením. (poistenie pohľadávok). Firmy pôsobiace v rámci holdingovej  štruktúry vzájomne kapitálovo prepojených firiem majú možnosť aj  získať aj financovanie formou konsolidácie kreditných zostatkov na svojich účtoch ( tzv. cash pooling). Úvery zabezpečené pohľadávkami s úverovým poistením a bezregresný faktoring s úverovým poistením z pohľadu finančných služieb vytvárajú kompatibilné produkty bankopoisťovníctva, ktoré sú výhodné pre banky, korporátnych klientov ako aj pre úverové poisťovne. 

1  Platobná disciplína odberateľov a jej vplyv na financovanie formou  

    faktoringu


Mnohé firmy sa pri riadení likvidity nechcú spoliehať na platobnú ochotu svojich obchodných partnerov a odmietajú zásadu: ,, najlacnejší úver je nezaplatená faktúra“. Veriteľské  banky pri poskytovaní úverov dôkladne analyzujú bonitu aktív svojich budúcich úverových dlžníkov, pretože od toho závisí schopnosť splácania prijatých úverov a iných záväzkov. Pohľadávky z obchodného styku v mnohých prípadoch vo firmách predstavujú až 40 % bilančnej sumy v ich účtovníctve. 
  
Banky sa po zavedení nových pravidiel obozretného podnikania v EÚ známych ako Bazilej 2 začínajú správať pri poskytovaní úverov prísnejšie. Posudzovanie schopnosti firiem uhrádzať  splatné záväzky je v bankách predmetom dôkladných analýz vrátane odhadu rizika súvisiaceho so závislosťou žiadateľa o úver od jedného alebo niekoľkých veľkých odberateľov. Banky zároveň monitorujú celkovú pridanú hodnotu realizovanej produkcie, bonitu a lehotu splatnosti pohľadávok ako aj benchmarking konkurenčného prostredia v danom predmete podnikania. Strata  schopnosti slovenských firiem obstáť na zahraničných trhoch je ovplyvnená aj volatilitou v kurzovo- menovej oblasti s tendenciou  trvalej apreciácie slovenskej koruny. Volatilita predstavuje matematicky vyjadrenú štandardnú odchýlku pravdepodobností zmeny hodnoty finančnej veličiny.[8] Posilňovanie domácej meny voči euru sa netýka len SR, ale aj ČR a Poľska, ktorých menový kurz je postavený v rámci dohodnutého oscilačného pásma na báze tzv. floatingu. Schopnosť slovenských firiem obstáť v náročnej konkurencii ostatných dodávateľov v podmienkach globalizácie môžeme posúdiť podľa počtu insolventných firiem. Postavenie SR v rámci krajín strednej a východnej Európy (SVE) ukazuje tabuľka č.1.

Počet insolventných firiem vo vybraných krajinách SVE

Tabuľka č.1
	Krajina
	Počet insolventných firiem

	
	Rok 2005
	Rok 2006

	Maďarsko
	7 983
	9 447

	Česká republika
	3 882
	4 100

	Slovenská republika
	2 200
	2 150

	Slovinsko
	1 383
	1 246

	Litva
	773
	808

	Poľsko
	798
	740

	Lotyšsko
	746
	730

	Estónsko
	450
	461

	Celkom
	18 215
	19 682


Prameň: http://www.creditreform.de/Deutsch/Creditreform/Aktuelles/Creditreform_Analysen/Insolvenzen_in_Europa/index.jsp

Z analýzy spoločnosti Creditreform vyplýva, že najväčší počet insolventných firiem je v Maďarsku, ktoré dlhodobo zápasí s deficitom verejných financií a je všeobecne považované v oblasti nákladov na pracovnú silu za krajinu s vysokým odvodovým zaťažením. Počet insolventných firiem je alarmujúci aj v starých členských krajinách EU. Najhoršie sú na tom krajiny s najvyšším daňovým a odvodovým zaťažením a nadpriemerne vysokou ochranou pracovnoprávnych vzťahov, ktorými sú Francúzsko a Nemecko. Hlavným dôvodom finančných problémov firiem v týchto ekonomikách ale môže byť predovšetkým ich veľký podiel exportu do krajín platiacich v mene USD. Výrazné straty z exportných obchodov v dôsledku oslabovania USD voči EUR sa premietajú do konkurenčnej výkonnosti  a spôsobujú väčší nárast počtu insolventných firiem. Depreciácia americkej meny voči euru predstavovala v roku 2007 približne 0,20 USD ( z úrovne 1,28 USD/EUR  na 1,48 USD/EUR), odhady analytikov pre rok 2008 sú ešte horšie (1,60- 1,65 USD/EUR). 

Počet insolventných firiem v západnej Európe v roku 2006

Tabuľka č. 2
	Krajina
	Počet

	Francúzsko
	38 369

	Nemecko
	31 300

	Taliansko
	15 900

	Veľká Británia
	13 777

	Belgicko
	7 455

	Rakúsko
	6 854

	Holandsko
	6 052

	Švédsko
	5 264

	Švajčiarsko
	4 528

	Portugalsko
	3 400

	Fínsko
	2 350

	Dánsko
	1 987

	Nórsko
	1 913

	Španielsko
	849

	Luxembursko
	634

	Grécko
	520

	Írsko
	296


Prameň: http://www.creditreform.de/Deutsch/Creditreform/Aktuelles/Creditreform_Analysen/Insolvenzen_in_Europa/index.jsp


Faktoring predstavuje priebežné odkupovanie obchodných pohľadávok s lehotou splatnosti minimálne 14 a maximálne 180 dní.  Najčastejšie využívané splatnosti pohľadávok  ktoré sú predmetom faktoringu, oscilujú v pásme 45 až 60 dní splatnosti. Podmienkou získania finančných prostriedkov formou cesie pohľadávok v prospech finančnej inštitúcie (ide najmä o banku, resp. dcérsku spoločnosť banky) je splnenie viacerých podmienok. Musí ísť o pohľadávky z opakovaných dodávok tovarov a služieb, pričom dodávateľ pri nich predpokladá obrat minimálne  na úrovni 10 miliónov SKK ročne. Pohľadávky ktoré sú predmetom cesie nesmú byť predmetom záložného práva v prospech iných veriteľov. Overenie záložných práv k hnuteľnému aj nehnuteľnému majetku je v SR na rozdiel od viacerých iných štátov EÚ prostredníctvom internetu bezplatné.

2  Preverenie bonity zákazníkov a úverové poistenie


Preverovanie bonity obchodných partnerov by malo patriť k neodmysliteľnej súčasti práce každej firmy, ktorej záleží na dlhodobom rozvoji a chce obstáť na konkurenčnom trhu.  Všetky aktivity firmy zamerané na bezpečnú realizáciu tržieb možno nazvať kreditným manažmentom. Jeho súčasťou je analýza hospodárskych ukazovateľov partnera, stanovením platobných podmienok rešpektujúcich riziko inkasa pohľadávok, sledovaním kvality a doručovania tovaru zákazníkom,  správou pohľadávok a monitoringom správania sa jeho odberateľov. Firmy musia počítať s tým, že odhalenie rizík súvisiacich s predikciou budúcej platobnej disciplíny obchodných partnerov nedokážu zvládnuť vo vlastnej réžii. Predchádzanie defaultom obchodných pohľadávok predpokladá neustále sledovanie konkurenčného postavenia, správania sa odberateľov  v tuzemsku a v zahraničí vrátane firiem personálne a kapitálovo prepojených s firmou odberateľa. Tieto prepojenia a s tým súvisiace tzv. krížové riziká často u nás podceňujú nielen malé podniky, ale aj veľké nadnárodné spoločnosti. Na Slovensku pôsobí viacero spoločností zaoberajúcimi sa obstarávaním informácií o bonite tuzemských a zahraničných obchodných partnerov. Služby takéhoto druhu v minulosti poskytovali najmä banky, dnes je ale situácia na trhu úplne odlišná.  Získať jednoduché alebo rozsiahle údaje o solventnosti nových obchodných partnerov je možné prostredníctvom medzinárodne pôsobiacich špecializovaných spoločností. Rýchlosť, aktuálnosť a rozsah nimi poskytovaných informácií o firmách závisí od kvality databáz, ktorými disponujú ako aj od  partnerských organizácií v jednotlivých krajinách sveta
 Tieto spoločnosti svojim klientom ponúkajú komplexný outsourcing v oblasti správy pohľadávok, ich uplatňovania u dlžníkov a tiež mimosúdne alebo súdne vymáhanie. Dlžníci pritom nemusia byť len firmy so sídlom v SR, ale zahraničné podnikateľské subjekty. Najväčší význam poskytovaných informácií predstavuje možnosť dodávateľov (veriteľov) okamžite reagovať na prípadné riziká, ktoré súvisia s podnikaním dlžníka (neschopnosť uhrádzať záväzky v lehote splatnosti, zrušenie veľkých zákaziek od zákazníkov, úradné opatrenia voči firmám dlžníka, atď.) Na základe rýchlosti získania týchto negatívnych informácií je potom dodávateľ schopný nedôveryhodnému odberateľovi okamžite pozastaviť ďalšie dodávky tovarov alebo služieb, prípadne od neho požadovať zmenu platobných podmienok.
 (napr. platbu vopred)


Rozhodovanie faktoringových spoločností o odkúpení pohľadávok predstavuje hodnotenie rizík a predikciu možnej finančnej tiesne dlžníkov. K tomuto účelu sa používajú rôzne pomerové ukazovatele.(napr: cudzie zdroje/cash flow, zisk pozdanení/ aktíva celkom, krátkodobé bankové úvery/ cudzie zdroje, cudzie zdroje/ aktíva, pracovný kapitál/zásoby, obežné aktíva/ krátkodobé cudzie zdroje)  Tieto ukazovatele tvoria potom vážený priemer v rámci tzv. Altmanovho modelu známeho aj ako tzv. Z- scóre. Ako alternatívne riešenie je hypoteticky možné možné použiť iné modely včasného varovania ( Rýchly test, Tamariho model, index bonity, Index dôveryhodnosti, Bermanovu diskriminačnú funkciu, model celkovej výkonnosti firmy a iné).[8] Podľa nášho názoru nie je pri rozhodovaní možné stanoviť pre každý posudzovaný subjekt univerzálne riešenie, pretože pri predikcii zohrávajú významnú úlohu aj špecifiká odvetvia ( napr. stavebníctvo, potravinársky priemysel, atď.) 

Faktoringové spoločnosti sa v praxi stretávajú čoraz častejšie s požiadavkou na bezpostihový (bezregresný faktoring). Pri takejto forme financovania pohľadávok na seba riziko inkasa dlžnej sumy preberá faktoringová spoločnosť, ktorá si vzniknutú škodu uplatní vo forme požiadavky na poistné plnenie od úverovej poisťovne.










Úverové poisťovne na Slovensku nemajú dlhú históriu. Ich podnikanie je z hľadiska poisťovníctva výnimočné, pretože za odplatu v podobe poistnej prémie na seba preberajú riziko platobnej neochoty a platobnej neschopnosti odberateľa tovaru (konkurz, vyrovnanie, exekúcia). Ťažkosťami môžu byť postihnuté nielen malí a strední podnikatelia, ale aj nadnárodné spoločnosti. (Parmalat, Grundig a iné). Poistenie pohľadávok je konštruované na báze poistiteľného obratu. Poistenec platí dohodnutú poistnú prémiu z každej vystavenej faktúry, ktorá sa týka pohľadávok voči v poistnej zmluve definovanej skupine domácich, alebo zahraničných zákazníkov. Poistiteľný obrat je obvykle nižší ako skutočný obrat na danom teritóriu, pretože poisťovňa nemusí byť pri podpise poistnej zmluvy ochotná prevziať na seba požadovaný objem rizika platobnej neochoty a platobnej neochoty odberateľa [3]. Pri dodávkach nie je možné poistiť pohľadávky voči verejnoprávnym inštitúciám, vládam ani štátnym podnikom. Poistná zmluva musí obsahovať minimálne tieto údaje [2]:

· krajiny na ktoré sa poistné vzťahuje

· predpokladanú maximálnu dobu splatnosti pohľadávok

· poistné obdobie ( obvykle 1 rok )

· predpokladaný poistiteľný obrat

· sadzbu podľa ktorej bude vypočítané poistné

· mieru spoluúčasti poisteného

· splátkový kalendárna predpis poistného

· minimálnu výšku poistného

Faktoring je  vo vzťahu k poisteniu pohľadávok flexibilný. Pokiaľ dodávatelia požadujú od poisťovní iba poistenie konkrétnych pohľadávok (napr. voči novým zákazníkom) môžu sa stretnúť s protinávrhom poisťovne, aby si nechali poistiť všetky obchodné pohľadávky , t.j. aj pohľadávky voči osvedčeným  odberateľom s bezproblémovou platobnou disciplínou. Celkové náklady poistenia  by v takomto prípade boli pre firmu finančným nadbytočným výdavkom, ktorý predraží celkové režijné náklady spoločnosti. Pri faktoringu sú predmetom poistenia len pohľadávky, ktoré dodávateľ/exportér cesiou postupuje na faktoringovú spoločnosť a preto tento problém odpadá.

3 Význam financovania formou faktoringu
a jeho funkcie

Objem faktoringových operácií v celoslovenskom meradle neustále rastie. Pokiaľ v roku 2002 tieto predstavovali objem 16 mld Sk, v roku 2006 to už bolo 45 mld Sk. [5] Najvyšší podiel faktoringu na HDP v rámci jednotlivých ekonomík EÚ dosiahlo za rok 2005: Írsko (14,4 %), Veľká Británia (13,4 %), Taliansko(7,8 %), Španielsko (6,1 %), Francúzsko (5,2 %), ČR (2,9 %), SRN (2,4%), SR(2,2%), Rakúsko(1,7%), Poľsko(1,5%).[6] Z týchto údajov vyplýva, že faktoringový trh je v rámci EÚ dôležitým determinantom rozvoja firiem a nevyhnutnou súčasťou riešenia ich finančnej likvidity.

Faktoring utužuje platobnú disciplínu odberateľov, pretože väčšina firiem si nemôže dovoliť stratu svojho dobrého mena tým, že bude zaradená na čiernu listinu platobne neochotných, alebo platobne neschopných firiem. Informačné kancelárie alebo poisťovne pôsobia v zásade na medzinárodnej úrovni a negatívne informácie sú tak okamžite dostupné aj pre iné firmy, banky a najmä prípadných budúcich obchodných partnerov po celom svete. Tieto skutočnosti nútia zahraničných obchodných partnerov, aby načas uhrádzali svoje záväzky nielen voči nadnárodným spoločnostiam, ale aj voči malým a stredným podnikateľom z krajín SVE.


Základné funkcie faktoringu: 
a) Úverová funkcia- bezprostredne po realizácii odbytu/exportu umožňuje dodávateľovi/exportérovi získať finančné prostriedky v objeme 80 až 85 %  objemu pohľadávky cesiou postúpenej na faktoringovú spoločnosť.

 

b) Zabezpečovacia funkcia (delcredere ) –týka sa bezregresného faktoringu, kde zodpovednosť v prípade platobne neochotného alebo platobne neschopného odberateľa prechádza na faktoringovú spoločnosť. Prevzatie rizika odberateľa z dodávateľa na faktoringovú spoločnosť sa týka predovšetkým komerčných rizík. Poistenie politických rizík je možné zabezpečiť v Eximbanke SR, ktorá vie pomôcť s financovaním exportu aj v prípadoch, kedy faktoring nie je možný.( lehota splatnosti viac ako 180 dní, kontrakt na 1 dodávku, atď..) Podmienkou bezregresného faktoringu je poistenie cesiou postúpených pohľadávok, ktoré zabezpečí vo svojom mene a na vlastný účet faktoringová spoločnosť. Pre dodávateľov/  exportérov je bezregresný faktoring výhodný aj z hľadiska ceny produktu. Poisťovne pri uzatváraní poistiek berú do úvahy aj objem obchodných transakcií, čím faktoringové spoločnosti získajú veľmi výhodné podmienky poistnej prémie.
c) Funkcia kreditného manažmentu- pozostáva v preverovaní bonity  odberateľov, inkasnej funkcie, správy pohľadávok a monitoringu platobnej disciplíny obchodných partnerov.

Náklady faktoringu sú v zásade vyššie ako sú náklady porovnateľného úveru, pretože okrem úrokov z úveru obsahujú aj faktoringové poplatky obvykle vo výške od 0,40 % do 0,80 %  z každej cesiou postúpenej pohľadávky. Pri komparácii nákladov faktoringu v porovnaní s úverom  treba brať do úvahy úsporu na poplatkoch týkajúcich sa poistenia pohľadávok. Tieto môžu byť až o 0,30 % z objemu každej faktúry lacnejšie oproti podmienkam, ktoré by bol schopný v poisťovni dohodnúť samotný dodávateľ/ exportér. Získanie úveru je navyše pre mnohé firmy oveľa ťažšie a zdĺhavejšie ako obstaranie zdrojov formou faktoringu. Pokiaľ by sme chceli porovnávať úver s faktoringom, museli by sme uvažovať výlučne s kontokorentným financovaním, ktoré je   v oblasti úrokových mier vždy minimálne o 0,35 % p.a. oproti iným úverom drahšie. Porovnávanie s inými druhmi lacnejších úverov by taktiež nebolo objektívne, pretože pri nich by klient čerpal úver a platil úroky aj za obdobie, počas ktorého by finančné prostriedky nevyužil. Úroky z faktoringu pritom firma platí iba za skutočný počet dní odo dňa odkúpenia pohľadávky po jej zaplatenie odberateľom.


Skutočnú cenu faktoringu vyjadruje tzv. vnútorná miera výnosu, ktorá vychádza z porovnania čistej súčasnej hodnoty ( Net Present Value ) cash flow, ktoré faktoringová spoločnosť inkasuje od dodávateľa vo forme poplatkov a úroku. Dodávateľ po postúpení pohľadávky dostane vyplatenú zálohu vo výške 80%, pričom zvyšnú časť z pohľadávky mu faktoringová spoločnosť uhradí po odpočte poplatkov, diskontu úrokov a nákladov úverového poistenia. [4] Faktoringové spoločnosti v zásade odmietajú poskytnúť financovanie pohľadávok tým firmám, ktoré sú závislé  na jednom alebo dvoch odberateľoch ako aj firmám, ktoré sú vzájomne kapitálovo a personálne prepojené. 

 Platobne neochotné firmy v krajinách EU bežne používajú voči dodávateľom z krajín SVE  nekalé praktiky prostredníctvom simulovaných vád tovaru, ktorých cieľom je posunúť termín splatnosti úhrad na neskoršie obdobie, prípadne docieliť neopodstatnené zníženie ceny dodaného tovaru. Odlišnosť právnych úprav regulujúcich vady tovaru a zodpovednosť dodávateľov v jednotlivých krajinách EU si vyžaduje diferencovaný prístup k riešeniu prípadných vzniknutých sporov. Vadami tovaru a zodpovednosťou za tieto vady sa zaoberá Smernica Rady EU č. 85/ 374 / EHS. Prevenciou proti vzniku možných problémov  v tejto oblasti je však zahrnutie príslušných právnych doložiek a ustanovení do obsahu samotného kontraktu s budúcim obchodným partnerom.

4 Význam  novej legislatívy EÚ pre rozvoj faktoringu 

Nová európska legislatíva zameraná na zjednodušenie, zrýchlenie a zlacnenie  medzinárodného platobného styku (projekt SEPA)
 bude mať pre firmy a obyvateľov EÚ a niektorých ďalších krajín (Island, Nórsko, Švajčiarsko, Lichtenštajnsko) väčší význam ako samotné zavedenie eura. SEPA predstavuje jednotný európsky platobný priestor v ktorom musia banky považovať platby do 50 tisíc EUR  za tuzemské úhrady bez ohľadu, či platbu vykonáva právnická alebo fyzická osoba. Pre účely faktoringu bude mať význam najmä cezhraničné zmocnenie k zaťaženiu účtu (SEPA  Direkt Inkaso), ktoré umožní spolu s elektronickými faktúrami automatické zaťaženie bankového účtu odberateľa tovaru ( dlžníka). Po implementácii tohto produktu v európskych bankách, ktorú ECB predpokladá v rokoch 2010 až 2011, bude možné odhaliť platobnú neschopnosť odberateľa už v priebehu 2 dní od neúspešného inkasa. 

Pri krátkodobých nástrojoch financovania korporátnych klientov je vo vyspelých ekonomikách možné využiť aj obstaranie zdrojov formou sekuritizácie. Podstatou modelu takéhoto financovania je inovatívny štruktúrovaný nástroj z oblasti peňažných a kapitálových trhov, ktorý je náhradnou alternatívou tradičného úveru prostredníctvom mimobilančného faktoringu pohľadávok.[9] Ako podkladové aktíva k sekuritizovaným dlhopisom slúžia najmä obchodné pohľadávky dodávateľov voči odberateľom( exportérov voči importérom). Proces sekuritizácie v sebe zahŕňa emisiu dlhopisov, postúpenie a správu pohľadávok, poistenie pohľadávok (úverové poistenie) a ďalšie právne a analytické procesy. Pohľadávky sú v rámci sekuritizácie zatriedené do rovnorodých skupín (poolov) podľa bonity a charakteru primárnych dlžníkov.  Sekuritizácia je vo svojej podstate  považovaná za mimobilančný druh  faktoringu. Súčasná svetová finančná kríza determinovaná expanzívnym nárastom  počtu klasifikovaných, retailových úverov na financovanie rezidenčných nehnuteľností v USA od júla 2007(tzv. US subprime loan krise) označila podcenenie rizík pri posudzovaní bonity pohľadávok v rámci sekuritizácie za hlavnú  príčinu vzniku finančných strát  inštitucionálnych investorov. Jej dôsledkom je prudké oslabenie záujmu  o sekuritizáciu pohľadávok.

 Negatívne externality pri algoritmoch financovania formou faktoringu: 

1.) Dodávateľ/exportér obchoduje alebo chce obchodovať so zákazníkom s nízkou bonitou. Poisťovňa takéto pohľadávky odmietne poistiť a faktoring neprichádza do úvahy.
 

2.) Dodávka tovaru je predmetom reklamácie (vady tovaru, chýba časť zásielky, atď.) a odberateľ v tuzemsku alebo v zahraničí odmieta platiť. V takomto prípade konkrétna pohľadávka nespadá pod režim poistenia a nemôže byť ani predmetom cesie na faktoringovú spoločnosť. Mnohé zahraničné firmy pritom zneužívajú simulovanú reklamáciu údajne nekvalitného tovaru len ako zámienku na neskorú úhradu po lehote splatnosti, prípadne žiadajú od dodávateľa bezdôvodnú zľavu z ceny tovaru.

Záver


Krátkodobé obchodné pohľadávky predstavujú vo firmách veľmi dôležitú súčasť aktív. Od ich bonity závisí schopnosť podnikateľov zabezpečovať likviditu na úhradu  svojich záväzkov voči zamestnancom, dodávateľom,  ako aj dosahovať ziskovosť firmy ako takej. Zanedbanie prevencie vzniku problémových pohľadávok u nás aj v zahraničí priviedlo mnohé firmy  do problémov s finančnou likviditou a platobnou neschopnosťou končiacou v lepšom prípade vynúteným prevzatím firmy inou spoločnosťou (Leverage buy out), alebo v horšom prípade konkurzom a následným ukončením činnosti. Bonitu obchodných partnerov si vie vyhodnotiť vo vlastnej réžii máloktorá spoločnosť a preto sa čoraz častejšie v praxi využívajú služby informačných kancelárií. Tieto úzko spolupracujú a prípadne sú súčasťou špecializovaných úverových poisťovní, ktoré sa zaoberajú poistením pohľadávok z obchodného styku. Dodávatelia a exportéri môžu  od týchto profesionálov v oblasti pohľadávok získať celý balík služieb od preverenia a monitoringu bonity obchodných partnerov až po poistenie pohľadávok. Výška spoluúčasti dodávateľov v prípade platobnej neochoty alebo platobnej neschopnosti odberateľa je od 10 % do 20 % problémovej pohľadávky. Nadstavbou tohto servisu pri správe a poistení pohľadávok je ich financovanie formou faktoringu.  tendencia vývoja pritom smeruje jednoznačne k preferencii bezregresnej formy faktoringu. Tá spočíva v prenesení zodpovednosti dodávateľa/exportéra pre prípad, že by pohľadávka nebola odberateľom uhradená. Faktoringové spoločnosti však riziko vzniku neuhradených pohľadávok diverzifikujú tým, že pohľadávky ktoré nakúpia, automaticky poisťujú. Tým vzniká pre mnohých dodávateľov/ exportérov výhodná príležitosť v podobe prenechania  manažmentu krátkodobých obchodných pohľadávok na faktoringovú spoločnosť, ktorá všetky služby vrátane financovania pohľadávok zabezpečí  rámci komplexného outcourcingu.

.

Faktoring pomáha firmám, ktoré  majú vysoké úverové zaťaženie v bankách a nové pôžičky by už nedostali. Faktoring zabezpečuje kapitál pre nové obchodné a podnikateľské aktivity a otvára  príležitosti na dohody o lepších cenových podmienkach pri nákupe surovín a materiálov. Tieto môže firma z dôvodu získania peňazí odpredajom pohľadávok zaplatiť skôr ako je bežne obvyklé. Dodatočné benefity faktoringu sa môžu odzrkadliť v podobe skonta za rýchlu platbu za nákup surovín alebo subdodávok potrebných k výrobe produkcie až do výšky 3 % z bežných cien, čím výrobca dokáže pre svoju spoločnosť vytvoriť vyššiu pridanú hodnotu. Firmy  prostredníctvom faktoringu získavajú dodatočnú finančnú likviditu bez potreby čerpať bankové úvery, stávajú sa bonitnejšími  a zlepšujú svoje postavenie na konkurenčnom trhu.
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�	  .  Medzi najznámejšie spoločnosti pôsobiace v oblasti zabezpečovania obchodných informácii patria: Coface Slovakia, Eulerhermes, Creditreform a iné.


�)	 Pri defaulte jednej pohľadávky v objeme 100.000 Sk musí firma pracujúca s maržou 5 %vygenerovať dodatočný obrat 2,000.000 Sk potrebný na to, aby táto strata nezapríčinila v jej účtovníctve záporný hospodársky výsledok.





�	 SEPA ( Single Euro Payment Area) = Jednotný európsky platobný priestor 







